Unternehmensprasentation

Braucht das Elektrohandwerk spezielle

Branchensoftware?
Handwerk ist Handwerk. Oder?

Zumindest auf dem Hochglanzpapier vieler Soft-
warehersteller werden Maler, Frisore und Elektriker
oftmals mit der gleichen Software umworben. Sind
die Anforderungen der Gewerke wirklich so dhn-
lich, dass man einfach eine Software wahlen kann,
die fur alle passt?

Fur die Firma hausmann wy-
nen gibt es zu dieser Frage
eine klare Antwort. Seit
1983 liefert sie an mehr als
2.400 Betriebe Software
und Daten ausschlieBlich
fur den Elektrobereich.

Die Grinde, warum ein
Spezialist im Elektrohand-
werk Vorteile bringt, sind
vielfaltig: In welcher Bran-
che gibt es hunderttausen-
de verschiedene Produkte,
oftmals noch zu Sticklisten
mit Lohnanteilen verknipft?
Welcher andere Betrieb
muss taglich groBere Projekte, Einzelauftrage und den Kun-
dendienst gleichzeitig managen? Und wer bekommt dann
noch von seinen GroBhandlungen auf Anfrage haufig wech-
selnde Preise? Welche Gewerke missen bei Baustellen von
Anfang bis Ende, vom Baustromverteiler bis zum Spiegelras-
ter, bei oft kleinen Margen durchgéngig den Uberblick be-
halten?

Reinhard Hausmann, Ge-
schéftsflhrer der Hausmann
Wynen Datenverarbeitung
GmbH

Fakt ist: Die Anforderungen an den
Elektrounternehmer sind hochst komplex.

Wo punktet nun der Spezialist?

Es beginnt z. B. beim Einspielen der Artikeldaten. Die Daten-
felder einmal richtig zugeordnet, ist der spatere Preisver-
gleich ein Leichtes. Mit individuell abgestimmten Favoriten
und schnellen Volltextsuchen findet man bendétigte Artikel
schnell und einfach, vergeudet keine Arbeitszeit und ver-
meidet Fehler. Oder man nennt dem Kunden auf Knopf-
druck den Alternativpreis fir ein Colorprogramm mit hohe-
rer Marge statt der bisher gewahlten Standardschalter. In
Vergabegesprachen ist man flexibel und souveran und weil3,
in welchem Titel welche Lohn- und Materialgruppen mit
welchen Spannen kalkuliert sind. Die automatische Preis-
und Bestandsanfrage per UGL beim GroBhandel zeigt so-
fort, wer das dringend benétigte Teil noch ptnktlich liefert.

24 UNTERNEHMER News 1/2008

ma— : : T

,H. —
Cwiyn  Argege  Arel  vally

Qgcte o berarms 7ot [Hewe 2 ) - = % - L Vo e J§
Iy Crtess - 1

e Such [ =L

e | sy | £

[ e Lagm [ bomingm =] M e

f
| i M1 UHRENTHERMDSTAT GRal
§ M VETE  UHSENTHERSOETAT - GRAL
B VRIS OHRENTHERRDS AT BRALK
§H TN UHRENTHERMOSTAT BRALS
B TENSE  DoGRLTAL USREITHERMOE TS BRAUN
1M AN USRENTHERSDITAT =Tl
1M TETIE  CERENTHIASMOITAT T
HNET  Tiwban Schaiy Gohalimie mechamch 51T Pag fag Tt 50
TEND  Thwben Tchalsde e Schelub THDWIm
TEIN Phaban Sohaissm b Schabby SO0 wma
TR Thaten Schatsies A Schalls  SRIDT ooty
W ARITE  Theben Bohaidy Tohalveie meoharsidy T80 Pag Tag S LE
AT Theben Sohally Tohalvsio mecharmol SULTEH Prog Tag T 19056 PLE

WOUBTTS  Theshen Tobiaby Slaivnie pahirmdh SULT0EG Pysg Teg D 100G TPLE
A AETE rmmsmm 'M‘m mn
YR . S

: a.n. i

£ 1B erSdﬂduS-hm Thl?ﬂiﬁqmlwm
MOAEND  Thelsn Schilly Cagret mecbarst SFHTETH Piag Tag T JFLE
Thasbete Gchaibuly Eagrest sackamesh SLIL TS Prog T T 1506 LT
Phistn Schatuly Sagrat mackarech SUL TR Pyag Tag 15 10064 1PLE

e i
¥

hausmann wynen: Seit 1983 Software ausschlieBlich furs
Elektrohandwerk.

Richtig profitiert man vom Spezialisten, wenn er dann auch
noch von der Industrie angebotene Katalog- und Detailin-
formationen direkt integriert mitliefert und fur Ausschrei-
bungen oder eigene Angebote bereits mehr als 65.000 Bau-
leistungen mit Langtexten, Stiicklisten und Bauzeiten hinter-
legt hat.

Fazit: Spezialisierte Software bietet
einen klaren Wettbewerbsvorteil
Im personlichen Beratungsgesprach individuell zusammen-
gestellt, untersttzt die richtige und gezielt auf das Elektro-
handwerk abgestimmte Software Uber viele Jahre die erfolg-
reiche Unternehmensfiihrung. Damit ist sie mehr als nur ein
Hilfsmittel, sondern fur viele Unternehmer eine der wich-
tigsten Investitionen zum Geldverdienen im Betrieb.

www. hausmannwynen.de

Auf allen Ebenen des Elektroinstallationsmarkts aktiv: Die
Firma hausmann wynen





